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Diamo una seconda
vita alle macchine

Quando si parla di revisione si intende un intervento di

ammodernamento di una macchina o un impianto che è giunto al

termine del suo ciclo di vita produttiva. Con questo tipo di intervento

si può prolungarne la vita utile anche di quindici o vent’anni,

donandogli, di fatto, una seconda vita.

È questa la Mission di Alpemac Rigenera, ovvero una neo-azienda

indipendente, parte integrante del Gruppo Alpemac che si occupa

di recuperare e revisionare le macchine usate per poi rimetterle sul

mercato con un sigillo di qualità garantita.

“L’intento è quello di arrivare a far sì che Alpemac Rigenera diventi

nel tempo, per l’utente e il mercato, un vero e proprio sigillo di qualità

che certifichi la bontà e l’affidabilità di ogni macchinario acquistato

o ritirato, revisionato e rivenduto da noi” afferma Michele Gelati,

Responsabile Operativo di Alpemac Rigenera che abbiamo

incontrato per presentare attraverso le pagine di STEEL LIFE l’attività

di questa nuova divisione con cui Alpemac mira a soddisfare le

esigenze anche di quelle realtà che devono abbinare le necessità

produttive a un’oculata politica di investimenti.

di Lorenzo Benarrivato

ul mercato esistono molti commer-
cianti di macchine usate. La mag-
gior parte di essi si limita

semplicemente a comprare e rivendere,
senza effettuare particolari interventi di ri-
parazione, ripristino e revisione. 
L’approccio di Alpemac Rigenera è in-
vece del tutto differente in quanto nasce
da Alpemac, autorevole riferimento nel
settore dei sistemi e delle per la lavora-
zione della lamiera, oggi evolutasi in un
gruppo articolato con diverse realtà al
proprio interno. 

C’è Alpemac, ovviamente, capofila del
Gruppo che si occupa appunto della
commercializzazione di macchine utensili
nuove, alla quale si affianca Alpemac
Maschinen per la vendita sui mercati di
lingua tedesca. 
Promotec SpA, società produttrice di si-
stemi per il taglio termico, recentemente
acquisita, mentre Alpemac Rigenera è
stata fondata ad agosto 2022 ed è de-
dita alla vendita di macchine usate ri-
condizionate.
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Cos’è l’usato ricondizionato
In cosa consiste l’usato acquistato da Alpemac Rige-
nera? Ce lo spiega, come detto, Michele Gelati, tec-
nico con 30 anni di esperienza nel mondo della
lavorazione della lamiera e oggi Operation Manager
dell’azienda.

“Ritiriamo macchine utensili usate a fronte dell’acqui-
sto di macchine nuove, oppure da fallimenti, aste o
vendite dirette, e le riportiamo praticamente alle con-
dizioni originarie che avevano da nuove. Effettuiamo
una meticolosa pulizia di tutte le parti, sostituiamo i
componenti danneggiati o usurati, le riverniciamo e le
proponiamo con una garanzia e, a richiesta, con un
servizio di manutenzione. Volendo fare un paragone,
non è dissimile dall’attività svolta da alcuni concessio-
nari di automobili. I vantaggi sono analoghi: non si ac-
quista sulla carta, ma si tocca con mano il prodotto
scelto e si avrà una garanzia diretta da Alpemac”.

La garanzia è un tema molto importante che, quando
si parla di usato, può influenzare la decisione e spesso
far pendere l’ago della bilancia verso l’acquisto.

“Alpemac vanta una lunga storia di successo nel
mondo delle macchine utensili” aggiunge Gelati. “La
maggior parte dei nostri clienti ha acquistato più volte
da noi perché ha trovato sempre qualità, serietà e ser-
vizio. Affidarsi ad Alpemac Rigenera deve essere una
scelta fatta in totale serenità: vogliamo che l’usato sia
una opzione aggiuntiva per il nostro cliente, non un “ri-
medio”, affinché possa scegliere in base alle proprie
reali esigenze tecniche e possibilità di investimento
economico. Un cliente americano, ad esempio, ci ha 

scelti e, dopo aver toccato con mano la qualità di
quel macchinario, ne ha acquistati subito altri sulla fi-
ducia e anche di natura differente. Il nostro interesse 
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Responsabile Operativo di Alpemac Rigenera
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principale è soddisfare una necessità nel
migliore dei modi: affiancare le mac-
chine ricondizionate a quelle nuove ci
permette di raggiungere meglio questo
obiettivo”.

Scegliere il meglio in base alle 
effettive necessità
Come accennato, la scelta di una mac-
china usata e ricondizionata può dipen-
dere da molti fattori. Il primo è di tipo
economico: rispetto al nuovo, presenta
un costo decisamente inferiore. Può es-
serci anche una questione di tempisti-
che: per propria natura, l’usato è
disponibile in pronta consegna. Una
macchina nuova, invece, può richiedere
diversi mesi prima della consegna, so-
prattutto nell’epoca post Covid.

Non ultime, le caratteristiche tecniche:
spesso gli acquirenti hanno precise esi-
genze, che possono essere soddisfatte
anche da un macchinario meno recente
(ma comunque all’altezza delle aspetta-
tive in termini di qualità costruttiva, affi-
dabilità e garanzia).

“Alpemac Rigenera eredita dalla capo-

fila del Gruppo l’approccio consulen-
ziale con cui affianca ogni potenziale
cliente. Ciò significa che cerchiamo di
comprendere al meglio quale sia la sua
necessità per potergli poi proporre la so-
luzione più adatta a soddisfarla. Essendo
parte integrante del Gruppo Alpemac
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vantiamo una profonda conoscenza delle problema-
tiche legate alla lavorazione della lamiera e questo ci
permette di fare la differenza e di distinguerci rispetto
a tutti gli altri commercianti di macchine usate. 
Mi spiego meglio con un esempio: di recente un
cliente ci ha visitato per valutare l’acquisto di una
nuova soluzione” conferma Gelati. “Era alla ricerca di

una piegatrice nuova, in grado di effettuare delle pie-
ghe non particolarmente complesse su componenti
personalizzati. Niente produzione in serie, ma numeri
bassi e tanta flessibilità. 

In show room avevamo un modello ricondizionato che
rispondeva a tutte queste necessità e glielo abbiamo
proposto. I suoi dubbi iniziali legati all’acquisto di una
macchina usata sono stati subito fugati e superati
dalla combinazione tra prezzo molto vantaggioso, di-
sponibilità immediata, condizioni della macchina e
sue caratteristiche tecniche e garanzia Alpemac; un
mix vincente che lo ha convinto a considerare la mac-
china ricondizionata”.

Il segreto dell’usato? La disponibilità
Valutare se affidarsi a un usato ricondizionato come
quello proposto da Alpemac Rigenera non può pre-
scindere da un semplice dettaglio: le macchine de-
vono essere disponibili.

“Se un tempo questa attività era marginale nel busi-
ness di Alpemac, oggi non è più così” spiega Michele
Gelati. “Ci siamo attrezzati con un’officina meccanica
dedicata al ricondizionamento delle macchine di
2.000 mq, con cabina di lavaggio e verniciatura per-
ché è giusto che le macchine abbiano anche un
aspetto estetico pari al nuovo, oltre a condizioni ope-
rative ottimali. Abbiamo inoltre riservato molto spazio
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alla show room (1.000 mq): nel 2021 Al-
pemac si è trasferita in una nuova sede,
più grande e moderna, liberando così il
precedente stabilimento che oggi pos-
siamo in parte dedicare alle macchine
usate. Attraverso la nostra consulenza, il
cliente può valutare quale sia l’opzione
migliore per le proprie esigenze: un usato
ricondizionato, in pronta consegna e a
un prezzo molto accessibile oppure una
macchina nuova, con un tempo di at-
tesa stabilito ma capace di assicurare le
massime prestazioni”.

Presentato il brand a Mecfor
Alpemac Rigenera, già operativa dallo
scorso anno, ha fatto il suo debutto sul
mercato in occasione della fiera MEC-
FOR svoltasi dal 23 al 25 maggio presso
Fiere di Parma, nell’ambito della quale
era presente con uno stand nel salone

dedicato al Revamping in cui erano visi-
bili alcune macchine ricondizionate da
“Rigenera”.
“Per noi MECFOR è una tipologia di fiera
che in Italia mancava e nella quale Al-
pemac Rigenera ritengo si possa identi-
ficare” conclude Gelati. “È la prima
edizione alla quale partecipiamo e l’ab-
biamo sfruttata per far conoscere il no-
stro nuovo brand al mercato. Perché se
da un lato è vero che Alpemac non ha
bisogno di presentazioni, Alpemac Rige-
nera è una novità per molti e Mecfor è
stata un’occasione per presentarla ai vi-
sitatori. Interessante anche la sinergia
con SPS Italia: trattandosi di una fiera del-
l’automazione, ben si sposa con la do-
manda di componentistica per
l’aggiornamento e il ripristino delle mac-
chine”. ■

www.alpemacrigenera.it




